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Key Account Manager - CARDIO
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REQ-10030422
Nov 21, 2024
Poland

About the Role

180! W tylu krajach nasze produkty sg dostepne. Naszg obecnosé w Polsce zaznaczamy na niemal kazdym
etapie zycia leku — od badan klinicznych, poprzez produkcje az po dostarczanie lekéw pacjentom i najnowsze;j
wiedzy medycznej lekarzom.

Job Description
Twoje kluczowe obowigzki:

e Realizacja zatozonych celéw sprzedazowych i promowanie produktu w grupie lekarzy specjalistow,

e Wspoétpraca z KOLami, dyrekcjg szpitali, a takze administracjg i aptekg szpitalng na podlegtym terenie,

e Bliska wspétpraca z dziatem Marketingu przy realizacji planéw marketingowych na swoim terenie,

e Prowadzenie i rozwijanie projektow marketingowych — ocena skutecznosci proceséw i programow,
sugerowanie nowych rozwigzan oraz analiza ich optacalnoéci i wykonalnosci,

¢ Realizacja akcji podnoszacych swiadomos$¢ spoteczng schorzen zwigzanych ze specyfikg produktu,

e Regularne monitorowanie wynikéw zatozen marketingowych produktéw wtasnych oraz konkurencyjnych,
przygotowywanie raportéw efektywnosci promocji,

e Praca projektowa w otoczeniu miedzyfunkcyjnym oraz miedzydywizyjnym.

Od kandydata wymagamy:

e Minimum 2 letnie do$wiadczenie na rynku szpitalnym/w programach lekowycH.

e Wysoka kultura osobista i etyczno$¢ w dziataniu,

e Myslenie analityczne,

e Proaktywnosé, gotowos$¢ definiowania planow i celéw operacyjnych, zaangazowanie, systematycznosé w
dziataniu, skuteczna komunikacja i wspétpraca miedzyfunkcyjna

¢ Jezyk angielski na poziomie ,working level”,

o Wyksztalcenie wyzsze, preferowane medyczne lub pokrewne,

e Prawo jazdy kat.B.

Oczekiwane umiejetnosci i kompetencje

e wysoki poziom samodzielnosci oraz kreatywnosci
e przedsiebiorczo$¢ w dziataniach oraz cheé dalszego rozwoju
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Dlaczego warto pracowac¢ w Novartis?

769 miliondw ludzkich zy¢ skorzystato z produktéw Novartis w 2020 roku i chociaz jesteSmy z tego dumni,
wiemy, ze mozemy zrobi¢ o wiele wiecej, aby poprawic i przedtuzy¢ zycie ludzi.

Wierzymy, ze nowe spostrzezenia, perspektywy i przetomowe rozwigzania mozna znalez¢ na styku nauk
medycznych i innowacji cyfrowych oraz ze zréznicowane, sprawiedliwe i integracyjne srodowisko inspiruje
nowe sposoby pracy.

Wierzymy, ze nasz potencjat moze sie rozwijac i rosng¢ w Kkulturze opartej na uczciwosci, ciekawosci i
elastycznoéci. Mozemy odkry¢ na nowo, co jest mozliwe, gdy wspotpracujemy z odwaga, aby zdecydowanie i
ambitnie stawi¢ czotfa najtrudniejszym wyzwaniom medycznym na $wiecie. Poniewaz najwigkszym ryzykiem w
zyciu jest ryzyko, ze nigdy nie sprébujesz!

Wyobraz sobie, co Ty mozesz osiggna¢ w Novartis!
Zaangazowanie na rzecz réznorodno$ci i integraciji

Novartis doktada wszelkich staran, aby tworzyé wyjatkowe, petne integracji sSrodowisko pracy oraz aby
reprezentowac zréznicowany zespét pacjentdw i spotecznoséci, ktorym stuzymy.

Dotacz do naszej spotecznosci Novartis :

Jesli ta rola nie odpowiada Twojemu do$wiadczeniu lub celom zawodowym, ale chcesz pozostaé w kontakcie,
aby dowiedzie¢ sie wiecej o Novartis i naszych mozliwo$ciach zawodowych, dotacz do sieci Novartis tutaj:

https://talentnetwork.novartis.com/network
Role Requirements

Why Novartis: Helping people with disease and their families takes more than innovative science. It takes a
community of smart, passionate people like you. Collaborating, supporting and inspiring each other.
Combining to achieve breakthroughs that change patients’ lives. Ready to create a brighter future together?

https://www.novartis.com/about/strategy/people-and-culture

Join our Novartis Network: Not the right Novartis role for you? Sign up to our talent community to stay
connected and learn about suitable career opportunities as soon as they come up:
https://talentnetwork.novartis.com/network

Benefits and Rewards: Read our handbook to learn about all the ways we’ll help you thrive personally and
professionally: https://www.novartis.com/careers/benefits-rewards

Division
International
Business Unit
Innovative Medicines
Location
Poland
Site
Warsaw
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Company / Legal Entity

PLO3 (FCRS = PL003) Novartis Poland Sp. z 0.0.
Functional Area

Sales

Job Type

Full time

Employment Type

Temporary (Sales) (Fixed Term)

Shift Work

No

Apply to Job

Job ID
REQ-10030422

Key Account Manager - CARDIO

Apply to Job

Source URL: hitps.//prod1.jobapi.novartis.com/req-10030422-key-account-manager-cardio

List of links present in page

https://prod1.jobapi.novartis.com/req-10030422-key-account-manager-cardio
https://talentnetwork.novartis.com/network

https://www.novartis.com/about/strategy/people-and-culture

https://talentnetwork.novartis.com/network

https://www.novartis.com/careers/benefits-rewards
https://novartis.wd3.myworkdayjobs.com/en-US/Novartis_Careers/job/Warsaw/Key-Account-Manager---
CARDIO_REQ-10030422-1

7. https://novartis.wd3.myworkdayjobs.com/en-US/Novartis_Careers/job/Warsaw/Key-Account-Manager---
CARDIO_REQ-10030422-1

ook wh -

3/3


https://novartis.wd3.myworkdayjobs.com/en-US/Novartis_Careers/job/Warsaw/Key-Account-Manager---CARDIO_REQ-10030422-1
https://novartis.wd3.myworkdayjobs.com/en-US/Novartis_Careers/job/Warsaw/Key-Account-Manager---CARDIO_REQ-10030422-1

	Key Account Manager - CARDIO
	About the Role
	Role Requirements
	Key Account Manager - CARDIO


